Cession de pharmacies :

'embellie se confirme

Par Albin Dumas, Président de 'APR

La récolte de données et de statistiques du début d'année, au fil des publications par les organismes
comptables ou bancaires, confirme une tendance : les moyennes de I'économie professionnelle se
maintiennent, cahin-caha, grace aux efforts de gestion des pharmaciens.

De méme se maintient la confiance dans I'avenir de I'officine, comme en témoigne le niveau des prix
de cession. Mais les moyennes ne disent pas tout et certaines disparités inquiétantes méritent d'étre
soulignées. Puisons quelques indicateurs dans I'étude Interfimo 2017 sur les cessions de fonds ou
de parts : ces derniéres progressent en nombre et en valeur pour la deuxiéme année consécutive,
tandis que les stafistiques sur 'age des titulaires laissent présumer d'un gisement de cessions quiira
encore croissant dans les prochaines années. Lorientation du marché devrait donc rester favorable
aux acquéreurs, On observe d'ailleurs une prise en compte de plus en plus manifeste de la rentabilité
réelle de l'officine cédée, signe d'une maturité du marché. Ce caractére s'affirme toutefois différem-
ment pour chaque typologie d'officine. Car il ne faut pas dissimuler les dissymétries qui semblent
s'inscrire désormais durablement dans les chiffres.

En effet, si au-dessus de 1600 k€ de chiffre d'affaires, les indicateurs sont au beau fixe pour les

cédants, en dessous, les courbes décrochent alors méme que la rentabilité de I'entreprise est ex-

cellente. Un deuxieme décrochement du prix de cession intervient encore vers 1200 k€ annuel, un

_ . chiffre proche de celui qui impose I'emploi d'un adjoint. Cette particularité nous indique que les nou-

& & veaux titulaires n'ont pas pour seul horizon le niveau de leur rémunération, puisque le salaire d'un

i adjoint représente une charge élevée, mais qu'ils recherchent au contraire & partager les contraintes
S de I'exploitation d'une officine, soit avec un adjoint, soit de plus en plus souvent avec un associé.

Les nouveaux Pour les titulaires ruraux proches de la retraite, et dont 'officine est souvent nettement en dessous
R ; du chiffre moyen national, mais rentable, c'est une dépréciation difficile & admettre. De surcrait les
titulaires n on,t pas rurales, comme les officines de quartier, ont vu leur prix de cession baisser légérement en 2017
pour seul horizon contrairement aux autres typologies d'officine. Mais que dire de ce marché désormais bien établi
le niveau de leur des officines & moins de 50% ? Environ 90 officines échangées & ce taux en 2017, Voyons le verre &
rémunération moitié plein plutdt qu'a moitié vide, ces officines n'ont pas fermé malgré le déficit du nombre poten-
. tiel d'acheteurs. Simplement, engageons nos confréres titulaires d'une officine de trés petit chiffre

d'affaires & toujours compter sur la cession de leur entreprise mais peut-étre moins qu’avant pour

financer leur retraite.

https://www.interfimo.frfetudes/prix-pharmacien
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Mycologie ,
Cueillette de printemps :
gare aux morilles

plus

Vétérnaire 4 2

Tiques et puces :
comment faire face

ATTENTION A LA
MELATONINE

L'Agence nationale de sécurité sanitaire a
lancé une mise en garde début avril contre la
consommation des compléments alimentaires
contenant de la mélatonine, mettant en avant
les effets secondaires rencontrés (céphalées,
vertiges, somnolence, cauchemars, irritabi-
lité, troubles neurologiques et gastroentéro-
logiques). LAgence a conclu & des «risques»
pour la santé en particulier pour les femmes
enceintes, les adolescents et les asthma-
tiques... «La consommation est également
déconseillée aux personnes ayant une activi-
16 nécessitant une vigilance soutenue et pour
lesquelles le risque de somnolence représente
un probléme de sécurité», ajoute 'Agence. Les
experts recommandent dans Fimmédiat de «ne
pas dépasser la dose de 2 mg par jour».

actualice

nomie des officines

Pharmacies :
les transactions
repartent

Bien sdr, on ne retrouvera jamais le nombre ni le niveau des transactions de pharma-
cies des années 80-90. Mais il faut reconnaitre que le marché connait un regain qui se
confirme ces deux derniéres années. Il faut aussi reconnaitre que 'APR a été & la pointe
de ces informations annongant réguliérement soit sur la foi des informations recueillies
auprés de ses adhérents, soit en partenariat avec des transactionnaires ou des orga-
nismes de financement que le marché donnait des signes de reprise.

Eh bien c'est confirmé. Avec 1550 transactions en 2017, le marché fait preuve d'un nou-
veau dynamisme, estime Interfimo. Selon les chiffres présentés par 'organisme de finan-
cement, le nombre de transactions a progressé de 9 % I'an passé. Une croissance déja
observée en 2016. Et il en est de méme pour la hausse des opérations de cessions de
parts. Sur les 1550 mutations effectuées en 2017, 550 concernaient des cessions de
parts sociales, soit 11 % de plus que 'année précédente.

D'un point de vue géographique, trois régions - la Normandie, la Bretagne et la Corse
- affichent un réel dynamisme puisque I'on note une mobilité supérieure de 10 % & la
moyenne nationale. Les plus en retrait étant le Grand Est et la région PACA.

Ces disparités sont également présentes dans les prix de cessions. Toujours selon Inter-
fimo qui s'appuie sur I'analyse de 950 dossiers (soit 60 % des transactions nationales),
le prix des officines qui prend pour base I'EBE varie d'une région a I'autre mais pas aussi
fortement que prévu. Dans six régions sur treize, les officines se vendent entre 6 et 6,5
fois leur EBE, ce qui est comparable & la moyenne nationale qui est de 6,3 fois I'EBE.
Par ailleurs, il faut savoir qu'au niveau national, 25 % des officines se vendent 7,5 fois
I'EBE, ce qui est plutdt rassurant pour I'avenir, Pour ce qui est des ruraux, lors du congrés
de Montpellier, & l'occasion d'une table ronde consacrée & ce Sujet, la moyenne de vente
tournait autour de 6 & 6,5 fois 'EBE, le montant final dépendant de la taille, du potentiel
et de la situation de l'officine.
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